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L’expérience de creer un start-up
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= Né a La Haye, 42 ans
Neerlandais

= Ingénieur de I'Université de Twente (NL)
(type EPFL)

= Parmi ses hobbies:
montages électroniques
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un stage en 1986

un anniversaire en 1990

des vacances en 1995

Doctorat a I'Université de Neuchatel, Postgrade statistiques appliqués, HES gestion d’entreprise
Marié
1 enfant
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CENTRE DE SURVEILLANCE — www.securifood.com
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Fin 1999: Faire UCERAGRRLION  naissance

Experts en GPS (record mondial en faible consommation)
Epoque du tout est possible

Désir de prendre son avenir en main

Sans fonds de base

Soutien du prof

Bonne connaissance du systeme de recherche
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Début 2000 : IPAGQBECEPLION  naissance

Financé en faisant du engineering ¢ ¢ € O
o X . o "SWATCH GROUP
4 ingénieurs a temps partiel contre participation
Sans connaissance ni experience du marché -
@imt

Pas de produit fini
Structure simple

Tout est a faire
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gnception  naissance
nvp e

C'est la découve(r‘\f

Valider le concept

Premier projet CTI

Se faire connaitre

Divers prix

Se faire entourer

Prototypes

Premiers contact avec le marché
Premier financement in extremis

ECOLE POLYTECHNIQUE
FEDERALE DE LAUSANNE

Swiss Economic Forum

‘ VS
TECHNOLOGY"
AWARD

Der Schweizer TechnologiePreis

Carrefour {(§
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Trouver son chemin

ception

Deuxieme projet CTI + projet Européen

Label CTI-Startup

Lente réaction du marché, longs tests
Manque d’argent, premiers licenciements

Rentrée dans Neode
Potentiel intact

Crise, assainissement
Persévérer

Minimiser les colts
Soigner la relation-client
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conception

S'affirmer
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Développer son business modele

Rendre service

Premier grand compte

Montrer qu’on est capable de tenir nos promesses
Publications dans la presse par le client
Faire évaluer le produit et le service

Mettre en place la distribution internationale
Assurer la qualité

Tourner en équilibre, renforcer I'équipe
Rester a la pointe

Diversifier ensuite dans la pharma et santé
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Advanced
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conception  naissance enfance  adolessence age adulte

veillesse

mort
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Riche en rebondissements

Ce n’est pas une longue fleuve tranquille

Il faut avoir la persévérance et savoir rebondir
Il faut savoir s’entourer et vendre son idée

Il faut y croire et aller jusqu’au bout

Des réussites compensent beaucoup
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